
Die HBI Holz-Bau-Industrie GmbH & Co. KG ist ein führender, traditionsreicher 
Hersteller von Fenstern und Haustüren aus Holz, Kunststo�  und Aluminium. 
Unsere Kernkompetenzen liegen in der Entwicklung, der Herstellung und dem 
Vertrieb qualitativ hochwertiger Produkte für anspruchsvolle Kunden der Bau-
branche und Gebäudesanierung. Die Produkte werden bundesweit und in den 
europäischen Nachbarländern über den qualifi zierten Fachhandel vertrieben.

Zum nächstmöglichen Termin suchen wir folgende Position:

Du willst zeigen, was du kannst? Und gemeinsam mit einem motivierten Team 
durch Deine tägliche Arbeit einen Unterschied machen? Dieses spannende 
Aufgabengebiet mit kurzen Entscheidungswegen gibt Dir die Möglichkeit dazu. 
Wir freuen uns auf Deine aussagekräftige Bewerbung per E-Mail unter Angabe 
Deiner Gehaltsvorstellung und deines frühestmöglichen Einstellungstermins.

HBI Holz-Bau-Industrie GmbH & Co. KG
Personalmanagement
personal@unilux.de
Soltauer Str. 40
27386 Hemsbünde

HBI Fenster + Türen. Immer ein Lichtblick.

für eine unbefristete Festanstellung am Standort Hemsbünde.

 • Ein vielfältiges Sortiment und individuelle Anpassungsfähigkeit der Produkte 
  an Kundenwünsche, sodass Du Dein Verkaufstalent voll ausschöpfen kannst 
 • Ein abwechslungsreiches Aufgabengebiet mit hoher Eigenverantwortung und  
  attraktiven Möglichkeiten der fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung
 • Einen sicheren und langfristig angelegten Arbeitsplatz, an dem Du Deine 
  Motivation und Persönlichkeit einbringen kannst
 • Eine attraktive, marktgerechte Vergütung sowie Weihnachts- und Urlaubsgeld
 • Einen neutralen Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung 
 • Flexible Arbeitszeiten
 • Nutzung des Homeo�  ce für administrative Aufgaben
 • Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und ein erfahrenes, kollegiales
   Team für den Wissenstransfer

 • Du übernimmst die Kalkulation und technische Ausarbeitung von Leistungs-
  verzeichnissen, erstellst fundierte, wettbewerbsfähige Angebote und erfasst 
  Bauelemente-Aufträge 
 • Du identifi zierst proaktiv neue Vertriebsmöglichkeiten, pfl egst Kundenbeziehungen 
  und unterstützt damit aktiv die vertrieblichen Ziele der HBI  
 • In enger Abstimmung mit dem Kunden begleitest Du den gesamten Projekt-
  verlauf – von der Beratung über das Aufmaß vor Ort bis zur fi nalen Abnahme 
  mit dem Auftraggeber 
 • Durch eine strukturierte Montageplanung sowie die Einweisung und Über-
  wachung der Monteure übernimmst Du die technische Bauleitung 
 • Du erstellst die erforderliche Projektdokumentation und verantwortest 
  die Abrechnung der abgeschlossenen Objekte 

Wir bieten Dir:

Was Dich erwartet:

Vertriebsmitarbeiter / Bauleiter (m/w/d)

 • Du verfügst über eine technische Ausbildung mit kaufmännischem Verständnis  
  oder über eine kaufmännische Ausbildung mit technischer Zusatzqualifikation
 • Du bringst Erfahrung in der objektbezogenen Baustellenabwicklung mit
 • Idealerweise verfügst Du über Vertriebserfahrung sowie Verhandlungsgeschick  
  und bringst Freude an aktiver Kundenbetreuung sowie Projektgewinnung mit
 • Du denkst unternehmerisch, handelst eigenverantwortlich und zeichnest Dich   
  durch eine lösungsorientierte Arbeitsweise aus
 • Deine Arbeitsweise ist strukturiert, präzise und geprägt von einem hohen Maß  
  an Kundenorientierung
 • Du weist Kommunikationsstärke, Durchsetzungsvermögen sowie ein sicheres 
  und freundliches Auftreten auf   
 • Belastbarkeit, Engagement und Eigeninitiative gehören zu Deinen Eigenschaften
 • Sichere Anwenderkenntnisse in MS Office runden Dein Profil ab

Dein Profi l:


